
VisitDenmark, Danmarks officielle turismeorganisation som har til opgave og er ansvarlig 
for den internationale fremme af turismen i Danmark, søger snarest muligt nedenstående 
til vores kontor i Hamborg; 

Sales Manager (m/k) 
indenfor vores afdeling „Business Tourism“.

I samarbejde med et internationalt team vil du være ansvarlig for at udvikle og gennemføre 
strategiske salgsplaner.

Dit ansvar:
• Salgspræsentationer til en lang række eksisterende og nye kunder.
• Key Account Management (herunder vedligeholdelse af eksisterende kunder og nye 
 kunder, samt database vedligeholdelse). 
• Uafhængig planlægning og koordinering af salgsture. 
• Uafhængig planlægning, organisering og gennemførelse af studierejser og site inspections 
 i Danmark. 
• Planlægning og bearbejdning af professionelle telemarketingopgaver og herved opnå et 
 konstant flow af salgsleads
• Assistere i planlægning og medvirke på salgsmesser, forums og workshops i Tyskland, 
 samt andre mulige destinationer i Europa og Skandinavien.
• Støtte til alle andre salg og markedsføringsopgaver som udføres af afdelingen. 
• Markedsovervågning. 
• Regelmæssig rapportering til den øverste ledelse og samarbejdspartnere.
• Budgetforvaltning. 

Din Profil:
• Fuldendt faglig uddannelse, fortrinsvis indenfor turisme, og/eller videreuddannelse/studier 
 i International Turisme Management eller tilsvarende, og mindst 3 års erhvervserfaring. 
• Selvsikker fremtræden.
• Flair for salg og service.
• Alsidighed og fleksibilitet. 
• Pålidelighed og team spirit.
• Struktureret, selvstændig og resultatorienteret. 
• Rejsevillig. 
• Meget gode tyskkundskaber, gode engelskkundskaber. Yderligere sprogkundskaber vil 
 være en klar fordel. 
• Gode MS Office færdigheder (Word, Excel, Power Point, Outlook). 
• Klasse B kørekort.

Send os venligst din fuldstændige, skriftlige ansøgning til nedenstående samt angivelse af 
dine løn forventninger.
Ansøgningsfrist senest den 19.03.2010

VisitDenmark 
Markus Diefenbach
Glockengießerwall 2
D-20095 Hamburg
Email: md@visitdenmark.com 


